Semana Informética — Principal
IBM fortalece area de software

Autor: N.D.
Editora: Cofina Media, S.A.

Id: 1746865

Data Publicagéo: 02-12-2011
Fonte: Jornal

Edicdo: 1047

IBM FORTALECE AREA
DE SOFTWARE

Péagina: 1

Tiragem: 7500
Periodicidade: Semanal
Idioma: Portugués

Pais: Portugal S
Ambito: Nacional EE
AlturaxLargura: 4cmx5,48cm
Media Value: 780,00 EUR

No (ltimo IBM Software Solutions Liveshow

2011, Diego Segre, vice-presidente de

software da IBM, revelou que até 2015 serdo

investidos 20 mil milhdes de ddlares na
compra de empresas e que 75% deste

montante devera ser canalizado para a drea

de aplicacdes. PAG. 19
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Software em evidéncia
no encontro da IBM

A Big Blue voltou a reunir em Lisboa clientes e parceiros, num evento dedicado ao
software e ao valor que este gera face as actuais exigéncias e desafios do mercado
Luisa Damaso | luisadamaso@revistas.cofina.pt

a tltima edigdo do IBM Software

Solutions Liveshow 2011, que de-
correu recentemente em Lisboa, Diego
Segre, vice-presidente de software da
IBM, deixou bem claro que a drea de sofi-
ware ¢ estratégica para a empresa ¢ que
os investimentos neste tipo de ferramenta
¢ determinante para alavancar o negdcio
dos clientes e dos parceiros.
De acordo com este responsével, o soff-
ware ¢ uma drea em crescimento. Até
2015, Diego Segre perspectiva que a ren-
dibilidade do negécio de software cresa
dos actuais 21% para 0s 49%. Desta for-
ma, 0 negdcio das aplicagdes poderd re-
presentar nessa data cerca de 25% da fac-
turagdo da Big Blue.
Os produtos de middle ware, como as
marcas Websphere ¢ Tivoli ou as solu-
goes de colaboragiio, estio a crescer aum
ritmo considerado «muito interessantes
pelo responsivel da IBM, no entanto,
existem outras dreas aplicacionais que
também estiio a impulsionar a estratégia
da companhia, como as de business ana-
litics optimization, cloud computing e
smarter planet. Na prética, trata-se de
controlar todo o circuito de informaggo,
optimiza-lo e balanced-lo ao ritmo do ne-
gocio dos clientes, de forma a potenciar
os processos digitais ¢ a inteligéncia da
imformagio.
«Num ambiente de crise, as empresas
tém de procurar uma forma de sobrevi-
véncia, ¢ muitas vezes a tecnologia facilita
1850, 0 que cria um ambiente Gptimo para
fazer projectos de melhoria de processos,
de melhoria de tecnologia e de optimiza-
G0 de custos, e leva as empresas a novos
mercados», afirmou ao Semana Diego
Com isto o vice-presidente de Software
da IBM justifica o crescimento de 13%
no negécio de software, registado no tl-
timo trimestre fiscal da companhia, bem
como o roadmap de investimento com
vista a fortalecer o portefolio. «Até 2015
esti planeado um investimento em aqui-
sigdes que ascenderd aos 20 mil mithdes
de dolares; cerca de 75% desse valor de-
verd ser alocado 4 drea de soffwaren, avan-
gou 0 responsavel.
Questionado quanto & direcgdo que a em-
presa seguird no que concerne a estas
aquisicdes, Segre absteve-se de revelar
s seus planos, apenas mencionando que

ha um enfoque na clowud, na virtualizagio
¢ na seguranga. Afirmou ainda que o ob-
jectivo que esta por tras da politica de
aquisicdes € o crescimento € que 0 retomo
do investimento advém da combinagio
do portefolio e do valor que ele pode pro-
porcionar ao cliente. «Nos dltimos 10
anos adquirimos uma média de 10 com-
panhias cada ano. Essa tendéncia ndo vai
diminuir. Neste ano, foram compradas
¢inco ou seis empresas ¢ j estdo mais
aquisigdes no pipeline», avangou o exe-
cutivo da IBM.

Os parceiros s0 uma parte importante
na estratégia de crescimento da empresa.
«O produto por si s6 gera valor, mas s6
na medida em que ¢ introduzido no con-
texto de resolugio de um problema de
negdeio do cliente. Até 14, cabe ao parceiro
fazer a implementacio, a parametrizacio
¢ a optimizagdo, ou acrescentar camadas
de activos adicionais a esse produto, su-
blinhou Diego Segre.

Durante o IBM Software Solutions
Liveshow 2011 decorreram virias sessoes
em paralelo, conduzidas por alguns dos
parceiros de negécios da IBM, entre eles,
aNovabase, a PSE, a Safira, a Lusodata,
a Allegro, a Compta, a Datinfor,
a Exictos ¢ a Partner Solutions.

Pedro Tropa, responsével de canal de
software da IBM Portugal, revelou que
uma importante percentagem do volume
de negdcio de soffware distribuido/midle-
ware ja é conseguida pelo canal, tendo
aumentado durante este ano. «O objectivo
¢ que cada vez mais 0 negdcio de soffware
da IBM seja realizado através de parceiros
que tragam valor acrescentadon, afirmou
o responsdvel. A par ¢ passo com as l-
timas aquisigdes, Pedro Tropa deixou em

aberto a inten¢do da empresa de recrutar
mais parceiros de negécio, de modo a po-
der transferir o valor das solugdes para os
clientes. «Temos um conjunto de progra-
mas bastante atractivo para o canal; este
programa constitui uma ajuda no recru-
tamento de novas entidades que venham
a trabalhar connoscon, destacou 0 mesmo
responsével.

Os parceiros dio o voto de confianca &
Big Blue. «A IBM tem sabido reinven-
tar-se, e a estratégia Smarter Planet ¢é a
mais recente prova disso mesmo, ou seja,
nos Gltimos cinco anos a Big Blue voltou
a liderar virios segmentos da indistria de
TI, nomeadamente no segmento de soff-
ware, com ofertas lideres em business
process management, decision manage-
ment ¢ cloudy, destacou Luis Anténio,
administrador da Safira.

Em 2011, a Safira desenvolveu projectos
assentes em tecnologia IBM, os quais ron-
dam um investimento de cerca de dois
milhdes de euros. Entre estes, hé projectos
de business process management, docu-
ment management, e decision manage-
ment.

Igualmente optimista, Jodo Pequito, di-
rector-geral da PSE, destacou 0 empenho
da IBM no apoio ao canal de parceiros.
Quanto aos resultados da joint venture, o
responsével explicou que apesar de a tec-
nologia IBM estar na base de todos os
projectos de analise preditiva que desen-
volve, a relacdo enquanto parceiros de
canal ¢ ainda recente, e como tal «ainda
ndo é possivel avalid-lay.

Jodo Pequito considerou que este tipo de
eventos ¢ muito benéfico para o negécio
¢ defendeu que devem ser realizados de
uma forma mais frequente. b
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