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Tecnologias para durar

Nem sempre a melhor solucéo é a dltima a sair para o mercado - eis um
principio que ajudou a Safira a distinguir-se de outras integradoras

JD Na cartilha dos negécios, ha
um principio de que define a Safira: «J&
fizemos revenda de solu¢des, mas nao
estamos no mercado para fazer revenda.
Somos agnésticos no que toca a marcas
ou tecnologias. O que pode facilitar o rela-
cionamento com os nossos clientes, mas
nem sempre facilita as relagdes com as
marcas de tecnologias», atenta Alexan-
dre Correia, administrador executivo da
consultora portuguesa.

No curriculo da consultora, sdo varios
0s casos de sucesso que atestam que o
impeto consumista nem sempre é bom
conselheiro: «Hoje, ha empresas que pen-
sam num retorno a um ou dois anos. O que
ndo faz sentido porque é possivel usar tec-
nologias durante trés, cinco ou mais anos.
E por isso apostamos em solu-
¢oes que sejam duradourass,
acrescenta o lider executivo
da Safira

Nos tempos que correm, 0
racionamento de custos tende
a ser valorizado pelas empre-
sas em detrimento de investi-
mentos cujo retorno demora
a chegar. Nas tecnologias, as
restricdes orcamentais ha
muito que fazem regra. E por
isso Alexandre Correia lem-
bra que a maioria dos bancos
nacionais continua a usar o
Windows XP, apesar de ir a
caminho de uma década de
vida. Do mesmo modo, a Safi-
ra orgulha-se de ter clientes
que ndo trocam um sistema
de gestdo de tarefas criado ha mais de 11
anos e que sé recentemente abandona-
ram uma plataforma de transagdes criada
nos anos 90.

A MEDIDA DA INTEGRACAD

A Safira langou-se no mercado em 1997
como produtora de software a medida. A
oportunidade de negdcio surgiu com o
aparecimento de servidores de médio por-
te que tinham sistemas operativos Linux e
Unix, mas ndo dispunham das ferramen-
tas necessarias para fazer a diferenca no
segmento empresarial. Com a evolugdo
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tecnolégica, a empresa
acabou por reposicionar-
se e assumir a fungdo de
integradora, que cria solu-
¢oes a partir de tecnolo-
gias que estdo no mercado ou de recursos
ja instalados numa empresa.

Hoje, estd a impor-se um novo paradig:-
ma. E a Safira quer continuar a acompa-
nhar os ventos da mudanca. «Atualmente,
fala-se de cloud computing. O que abre
portas a novas formas de investimento
em tecnologiass.

Metade da forca de trabalho da consul-
tora esta divida em dois grupos: um que
se dedica a desenvolver solugdes em Net
eoutra que se aplica na programagao em
Java. Ciclicamente, grande parte destas
duas equipas troca de fungdes e quem esta-

va a programar em Net passa para Java e
vice-versa, a fim de fomentar a reciclagem
de conhecimentos e ideias.

Entre as areas de atuacdo da consultora,
distinguem-se o Business Process
Management (BPM) que permite otimizar
fluxos de trabalho e o Decision Analytics
que da as maquinas a capacidade de atuar
consoante determinados padroes.

Com uma sucursal na Pol6nia e na
iminéncia de marcar presenca em Angola,
a companhia liderada por trés ex-alunos
do Técnico tem como desafio manter o
crescimento dos Gltimos tempos: «Se
quisermos concorrer a projetos de maior
dimenséo, temos de crescer. E isso pode ser
feito através de aquisicdo ou fusdo.. mas
é algo que ndo esta decididos, conclui o
lider executivo da Safira. # Hugo Séneca
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